
 

 
 

BONJOUR ! 
 

 

VOTRE AMBITION : 
 

 

AUGMENTER     vos ventes et votre Rentabilité avec efficacité 
 

 

S’APPUYER  sur l’outil Internet par des pratiques 

commerciales gagnantes, simples à mettre en 

œuvre, expérimentées au quotidien par des 

professionnels de la vente en « CHR » 
 

 

EEEE----COMMERCIALISACOMMERCIALISACOMMERCIALISACOMMERCIALISATTTTIIIIONONONON    
 

 

 

�  Impact immédiat ! 

�  Efficacité durable 
�  Fidélisation renforcée 

 

 

Les 2Les 2Les 2Les 21111    et 2et 2et 2et 22222    mmmmaiaiaiai 201 201 201 2012222    (de 9 h à 18 h 00)(de 9 h à 18 h 00)(de 9 h à 18 h 00)(de 9 h à 18 h 00)    

STAGE SANS FACTURATION A L’ENTREPRISESTAGE SANS FACTURATION A L’ENTREPRISESTAGE SANS FACTURATION A L’ENTREPRISESTAGE SANS FACTURATION A L’ENTREPRISE    

    

à  PARISPARISPARISPARIS        
    

 

 

 

VENEZ PARTAGER AVEC NOUS VOS TALENTS  
 
 

POUR OPTIMISER VOS COMPETENCES… 
 

 

 

Offrez-vous les moyens d’atteindre votre ambition !  

 



COMMENT DEVELOPPER EFFICACEMENT 

VOTRE CHIFFRE D’AFFAIRES via INTERNET 
 

RENCONTRONS NOUS  

                             ENTRE HÔTELLIERS ET RESTAURATEURS  
 

A DES FINS DE : 
 

� DECOUVRIR DES SOURCES CREATRICES DE CLIENTS PAR UNE SELECTION STRATEGIQUE 

DES REFERENCEMENTS INTERNET ET DES MOTEURS DE RECHERCHE, 
 

� CONSOLIDER LE SITE OFFICIEL DE SON ETABLISSEMENT  
 

� GENERER DES CLIENTS NOUVEAUX, 
 

� BENEFICIER DE RESERVATIONS EN LIGNE      

    1 INTERNAUTE SUR 4 Y RESERVE SON HEBERGEMENT 
 

� AUGMENTER SIGNIFICATIVEMENT VOS VENTES  PAR INTERNET 
 

� TROUVER DES PARTENARIATS PAR UNE MEILLEURE UTILISATION DES PORTAILS ET SITES 

EXISTANTS 
 

� REALISER DES ACTIONS PILOTES DE COMMERCIALISATION EN LIGNE 
 

� METTRE EN PLACE UNE STRATEGIE COMMERCIALE ET  BUDGETAIRE 

 

Réagissez, pour vendre plus et sans attendreRéagissez, pour vendre plus et sans attendreRéagissez, pour vendre plus et sans attendreRéagissez, pour vendre plus et sans attendre    !!!!    
    
A A A A  très  bientôt très  bientôt très  bientôt très  bientôt        ----    Avec mes salutations cordialesAvec mes salutations cordialesAvec mes salutations cordialesAvec mes salutations cordiales    

                                        Jean-Claude MEURVILLE 

 
 

 

B U L L E T I N  D E  P A R T I C I P A T I O NB U L L E T I N  D E  P A R T I C I P A T I O NB U L L E T I N  D E  P A R T I C I P A T I O NB U L L E T I N  D E  P A R T I C I P A T I O N     

(E-commercialisation - 75) 
 

ETABLISSEMENT _____________________________________ 
 

NOM, Prénom du CHEF D’ENTREPRISE :  
_________________________________________________________________ 

PARTICIPANT 

NOM : _____________________ 

Prénom : _________________________ 

Date de Naissance : ___________________ 
 

Fonction : _______________________________ 

 
    

SOUHAITE PARTICIPER  
 

NE SOUHAITE PAS PARTICIPER 

 

INFA  5/9 rue Anquetil – 94736 NOGENT SUR MARNE CEDEX 

TEL: 01 45 14 64 76/77/79   FAX : 01 48 75 14 32 

E-mail : jcmeurville@infa-formation.com 

(Cachet de l’Entreprise) 


